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Editorial

Pedro Cia Junior

Mais um ano está chegando ao fim e 
várias expectativas começam a surgir 
em relação a 2024. Apesar de algumas 
incertezas em relação ao atual cenário 
mundial, que envolve guerras, inflação 
alta nos Estados Unidos, desaceleração 
econômica da China, o nosso país ainda 
desponta com grandes oportunidades diante 
das tensões geopolíticas, principalmente 
para receber investimentos não só para o 
consumo doméstico, como também para 
a exportação. 

Nosso PIB deverá fechar em 2,6% e em 
comparação com outras economias, rumamos 
para uma recuperação lenta, mas com 
projeção de crescimento, principalmente 
com a previsão da redução da taxa Selic nos 
próximos anos. E, esse otimismo acompanha 
vários setores econômicos. Entretanto, é 
preciso trabalharmos também para perdermos 
o título de país com a maior taxa de juros 
reais do mundo, haja vista que estamos à 
frente do México, Colômbia, Hungria, Chile, 
Indonésia, Rússia e até da Argentina. O 
juro real é formado pela taxa de juros 
nominal do país subtraída a inflação 
prevista para os próximos 12 meses.

A ACISA continuará pleiteando e 
sendo interlocutora junto aos 
nossos representantes na 
Assembleia Legislativa e na 
Câmara dos Deputados para 
que sejam aceleradas as 
reformas tributária e fiscal 
a fim de destravarmos 
a economia brasileira. 
A bandeira de não 

aceitarmos a elevação tributária continuará 
sendo levantada pela ACISA. Prova disso, 
foram as notas de repúdio que emitimos 
contra a proposta de elevação da alíquota 
do ICMS de 18% para 19,5%. A entidade sabe 
que a elevação dos tributos prejudica não 
só o desenvolvimento econômico como 
a geração de riqueza e preservação de 
empregos. 

Para todos os nossos associados e guerreiros 
empreendedores, um Feliz Natal e que o 
novo ano proporcione excelentes negócios 
para todos nós!

Grande Abraço!
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Campanha 
Associado 
Premiado divulga 
os ganhadores

A ACISA entregou no último dia 22 
de novembro, os prêmios aos ga-
nhadores da segunda edição da 
Campanha Associado Premiado. 

A ação aconteceu entre os dias 2 e 24 de 
outubro, com a participação automática 
de todas as pessoas jurídicas com mais 
de dois anos de associação e adimplen-
tes com as mensalidades. As empresas 
em situação regular receberam um nú-
mero da sorte para concorrerem a vários 
prêmios por meio do sorteio da Loteria 
Federal do dia 25 de outubro.

Foram contemplados 20 associados com 
notebooks, TVs, vales-viagem, purifica-
dores de água, impressoras, climatizado-
res de ar e smartbands.

“Para ajudar no sucesso dos negócios, a 
ACISA disponibiliza excelente infraestru-
tura e vários serviços aos empreendedo-
res e, em agradecimento à fidelidade dos 
nossos associados, realizamos com su-
cesso esta segunda edição da campanha 
promocional”, destaca Pedro Cia Junior.

Os ganhadores da promoção também 
elogiaram a iniciativa. “Recebi a ligação 
da ACISA no mesmo dia em que meu 
computador deu pane”, declarou Milton 
Rossi, contemplado com um notebook. 

“A ACISA está sempre ao nosso lado e 
esta campanha confirma essa preocupa-
ção com os seus associados”, ressaltou 
Nívea Cilene Godoy Ortigoso, sorteada 
com o 9º prêmio que garantiu a ela um 
purificador de água.

Andréia dos Santos Marques e Nivea Cilene 
Godoy Ortigoso (purificador de água)

Alexandre Marques e Milton Rossi (notebook) Denis da Silva Santos (TV 43”), Eliete Pinto Teodoro e  
Guilherme Teles Martins com a esposa Luiza Maria (TV50”)

Graciela Mendonça Pacheco  
(vale-viagem) e Pedro Cia Junior

Elaine De Carlo Barbosa (smartband)  
e Pedro Cia Junior

Leandro Stampone Alves  
(climatizador de ar) e Pedro Cia Junior

Caroline Fleissig, Saulo Favero e Cláudio Nunes (impressora)
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e cozinha com ilha gourmet

mais lavabo e duas varandas, 
sendo uma social e outra gourmet

determinadas, sendo uma para
carro elétrico, com medição individual

132m2

2 vagas

3 suítes

PASSIONE
PATRIANI

  Digite:
PASSIONE PATRIANI

Um projeto exclusivo, com ventilação cruzada, 
muita tecnologia e no último terreno do 

Jardim São Caetano
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Novos modelos 
de negócio

Com essa temática, os Núcleos de Jo-
vens Empreendedores e de Mulheres 
Empreendedoras da ACISA promove-
ram um bate-papo com dois profis-

sionais que deixaram uma plateia de mais de 
50 convidados totalmente envolvida. Duran-
te cerca de 2 horas e sob mediação do diretor 
Daniel Buissa, Elaine Julião e Felipe Carvalho 
abordaram as suas experiências profissionais, 
as suas reinvenções como empreendedores e 
as mudanças de mindset em seus negócios.

“Os cenários corporativos mudam de forma 
muito rápida e é preciso que os gestores es-
tejam atentos e que as tomadas de decisões 
aconteçam na mesma velocidade. Como os 
hábitos de consumo também seguem a mes-
ma rapidez de mudanças, todo empreendedor 

precisa conhecer profundamente as pessoas 
que fazem parte do seu público-alvo. Pode 
ser que o seu modelo de negócio já não esteja 
em sintonia com o mercado. Toda mudança 
é dolorosa, mas é preciso saber interpretá-la 
e assumir a nova realidade”, destacou Felipe 
Carvalho.

Elaine Julião complementou destacando a 
importância da humildade. “Não foram raras 
as vezes que precisei assumir que precisava 
da ajuda de outras pessoas para fazer o meu 
empreendimento crescer. Afinal, empreender 
exige muita energia e determinação e sonhar 
e não agir gera frustração”.

Elaine Julião é graduada em Administração e 
Marketing, especialista em Empreendedoris-
mo, founder e CEO do Grupo Empreenda Mídia 
e Comunicação e publisher das revistas Em-
preenda e Empreenda Esportes. Felipe Car-
valho é co-founder da Sala do Empreendedor 
Digital, empreendedor multissetorial há 24 

anos, cohost do podcast Trends News e ideali-
zador da Volta ao Mundo da Inovação.

Ao final do evento, o NJE e o NME homena-
gearam dois empreendedores locais. Um de-
les foi Marilene Niedhardt, sócia-fundadora 
da Podoplus. Criada em 1999, a empresa tor-
nou-se referência no segmento de estética e 
beleza e com ampla linha de materiais e equi-
pamentos para podologia, manicura, pedicuro 
e calista em geral. Além do mercado nacional, 
também atua em mais de 15 países.

Os empreendedores Gustavo Miranda e Allan 
Polvere também foram homenageados. Jun-
tamente com Piero Pintaudi e João Paulo 
Alvim, eles fundaram no centro da cidade de 
Santo André em 2020, o restaurante de co-
mida saudável Bom Bowls Natural Food. Em 
pouco tempo, a qualidade empregada na pre-
paração dos pratos propagou-se e virou fran-
quia, com outras duas unidades na cidade de 
São Paulo.

EMPREENDEDORISMO

Diretores da ACISA e responsáveis pelo Núcleo Empreender, 
Denise Masselco, Daniel Buissa e Regina Guirelli

Gustavo Miranda e Allan Polvere com Daniel Buissa Cláudia Freitas, Marilene Niedhardt,  
Regina Guirelli e Camila CampanerutiMembros do NJE

Os convidados, Felipe Carvalho 
e Elaine Julião

Vice-presidente de Marketing e Desenvolvimento Social,  
Paulo Cesar Ferrari, com parte das integrantes do NME
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Show Natalino 

Em comemoração às festividades 
natalinas e como forma de levar 
um pouco da cultura musical à 
comunidade andreense, a ACISA 

promoveu nos três primeiros sábados 
do mês de dezembro, sempre às 12 horas, 
apresentações gratuitas do Coral de Na-
tal ACISA, formado por 50 músicos sob a 
regência do maestro Roberto Ondei e da 
maestrina Sílvia Hokama.

No dia 2 de dezembro, o evento aconte-
ceu no Largo da Estátua, na Rua Coronel 
Oliveira Lima, e na esquina com a Rua 
Dr. Albuquerque Lins (próximo ao Edifí-
cio Quitandinha). No sábado seguinte, a 
apresentação foi realizada no Parque An-
tonio Flaquer Ipiranguinha, e encerrando 
a programação, no dia 16, foram contem-
plados com a ação natalina, os moradores 
e comerciantes do Segundo Subdistrito, 
com apresentação na escadaria da Igreja 
Santa Teresinha. 

A sede da ACISA também ganhou decora-
ção especial, que poderá ser contemplada 
até o dia 5 de janeiro.

Solidarize-se!

A ACISA é uma das apoiadoras da 
Plataforma Social Solidarizan-
do, que visa facilitar a sua co-
nexão com as instituições sem 

fins lucrativos que precisam de ajuda. 
Para conhecer a plataforma e as diver-
sas formas de poder ajudar o próximo, 
seja por meio de doação de dinheiro, de 
roupas ou até mesmo para participar de 
algum projeto como voluntário, basta 
acessar o APP - https://linktr.ee/solida-
rizando.oficial.

Em seguida, é só descobrir as diversas 
formas de se solidarizar. É simples, rápido 
e prático. Venha fazer parte dessa rede de 
solidariedade! 

COMPRE EM
SANTO ANDRÉ

PRESTIGIE 
SEU BAIRRO

NESTE

Na maior data do varejo nacional, é preciso inovar para ven-
der mais e também para fidelizar os seus clientes. Por isso, 
a ACISA trabalha de forma constante para ajudar os co-
merciantes nessa tarefa e uma de suas ações neste Natal 

é reforçar a divulgação da Campanha Compre em Santo André, Pres-
tigie Seu Bairro!.

No portal prestigieseubairro.acisa.com.br estão disponíveis várias 
dicas de como ingressar no mercado eletrônico, como utilizar cor-
retamente o WhatsApp business para alavancar suas vendas, um 
e-book com orientações práticas de e-commerce, além de outros 
conteúdos que, com certeza, farão a diferença em suas estratégias 
de venda.

Não se esqueça que cada comércio possui características próprias 
e diferenciais exclusivos que contribuem para deixar a jornada de 
compra dos seus clientes muito mais prazerosa. E, quando o co-
mércio local é privilegiado, todos os impostos e riqueza gerados 
voltam em benefícios para a cidade e para a comunidade local.

Neste Natal, abuse de sua criatividade e bons negócios!

Papai Noel com Pedrinho Botaro, secretário de Ações  
Governamentais de Santo André, e Pedro Cia Junior



Em seus 85 anos de existência, a ACISA 
sempre foi veemente contra qualquer 
tipo de aumento da carga tributária 
por entender que esse procedimento 

eleva os preços dos produtos e dos serviços 
para toda a população, além de prejudicar a 
competitividade das empresas, de reduzir o 
consumo e afetar diretamente o desenvolvi-
mento econômico e a geração de emprego.

Por isso, a entidade divulgou no final do mês 
de novembro uma nota repudiando a propos-
ta de elevar a alíquota do ICMS no Estado de 
São Paulo, de 18% para 19,5%, um aumento que 
será repassado de forma imediata para o con-
sumidor, caso a proposta seja aprovada pela 
Assembleia Legislativa.

A fim de evitar mais esse prejuízo para a classe 
empresarial e para a sociedade civil, a ACISA 
também enviou um ofício para todos os depu-
tados estaduais eleitos pela Região do Grande 
ABC para que recusem a proposta de aumen-
tar a carga tributária para a preservação do 
desenvolvimento local e dos empregos.

Outro posicionamento público da ACISA foi 
a contestação da portaria assinada pelo Mi-
nistério do Trabalho e Emprego que instituía 
novas regras para o comércio sobre o traba-
lho aos domingos e feriados. Segundo en-
tendimento da entidade, neste momento, o 
governo federal precisa criar iniciativas que 
ajudem na geração de emprego e renda e no 
desenvolvimento econômico e não trabalhar 
no sentido contrário. 

Diante da pressão de várias manifestações 
de entidades de classe pelo país afora, o Mi-
nistério do Trabalho voltou atrás e adiou a 
portaria.

• Emissão do Certificado de Origem - docu-
mento que acompanha os produtos brasi-
leiros nas exportações a países integrantes 
das zonas de livre comércio. Com ele, ates-
tam-se a nacionalidade e a fabricação origi-
nal dos produtos (conforme normas nego-
ciadas em acordos internacionais) para fins 
de redução ou isenção tributária nas opera-
ções de circulação de mercadorias.

• Câmara de Mediação e Arbitragem – uma al-
ternativa para resolver problemas jurídicos 
sem recorrer ao judiciário, além de propor-
cionar rapidez na solução de conflitos.

• Academia de Negócios e Inovação - criada para 
oferecer conteúdos, treinamentos e ferramen-
tas para auxiliar e capacitar os empreendedo-
res. No portal www.acisa.com.br está disponí-
vel para todos os internautas uma completa 
biblioteca virtual com lives, podcasts, cursos, 
palestras e treinamentos sobre os mais varia-
dos temas do mundo corporativo.

• Faculdade do Comércio (FAC) – disponibiliza 
aos associados e seus colaboradores vários 
cursos de graduação e de pós- graduação 
na modalidade EAD e com valores bastante 
acessíveis.

Espaço do 
colaborador

Nesta edição, o destaque fica 
para uma das áreas da ACISA 
que tem como foco contri-
buir ainda mais com o suces-

so dos empreendedores e que está 
sob a responsabilidade da gestora 
Alessandra Bonamin. Em seu guarda- 
chuva de serviços estão: 

• Emissão do Certificado Digital - 
documento eletrônico que garan-
te proteção e validade jurídica às 
transações online e a troca virtual 
de documentos, mensagens e da-
dos com total segurança e priva-
cidade.

A equipe é formada por Fabrícia Mariano, Alessandra Bonamin e Renata Pultz



dessas pessoas, com suas crenças, valores e ne-
cessidades. Seja enquanto profissional do mer-
cado ou consumidor.

O uso legítimo e recorrente da IA em diversas 
frentes de comunicação, por exemplo, precisa 
seguir um fluxo de coparticipação com profis-
sionais devidamente preparados, em supervi-
são humana com objetivo de produzir soluções 
realmente únicas. Uma construção conjunta de 
inovação.

O mesmo se dá no desenvolvimento de comu-
nidades engajadas – com ideias, produtos, ser-
viços – num ano tão importante quanto 2024, 
por toda a capacidade de mensagens a serem 
exploradas: só se consegue esse engajamento 
real promovendo experiências que estabeleçam 
conexão e verdade para além da utilidade.

É preciso, portanto, atentar-se às tendências de 
mercado, sem esquecer das comportamentais, 

justamente para que possamos adotar práticas 
que façam a diferença, do início ao fim, na comu-
nicação das marcas.

Paulo Cesar Ferrari também afirma que uma das 
coisas mais importantes para uma empresa é 
o associativismo. “Para Nós da Octopus, a im-
portância de estarmos ligados ao Sinapro, à Fe-
deração Nacional das Agências de Propaganda 
(Fenapro), ao Fórum da Autorregulação do Mer-
cado Publicitário (CENP), à Associação Brasileira 
de Agências de Publicidade (ABAP) e outras tão 
importantes quanto, nos mostra sempre a força 
que encontramos nessas instituições para o de-
senvolvimento do nosso negócio e da indústria 
da comunicação. Não é diferente quando nos 
referimos à ACISA, onde discutimos pautas im-
portantes referente aos negócios dos empreen-
dedores e empresários da nossa cidade e região. 
Associar-se é dar amplitude, conhecimento e 
integração à visão empresarial”, ressalta Paulo 
Cesar Ferrari.
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Otimismo 
no mercado 
publicitário 

Em 2024, as perspectivas para o 
segmento de Comunicação e 
Marketing são bastante otimistas. 
Roberto Tourinho, presidente do 

Sindicato das Agências de Propaganda do 
Estado de São Paulo (Sinapro), sinaliza que 
espera um ano com crescimento nos in-
vestimentos publicitários, principalmente 
pela realização dos Jogos Olímpicos e Jogos 
Paralímpicos, que serão realizados em Paris.

Esses dois eventos envolvem um alto inves-
timento em todas as mídias e nas áreas de 
eventos, promoções, merchandising, emba-
lagens temáticas e ativação de marca. Es-
pera-se também um aumento de consumo 
de roupas e materiais esportivos, além de 
aquecimento no mercado de TVs, pois são 
dois eventos com um alto engajamento da 
população brasileira.

Já na área da comunicação pública, por se 
tratar de ano de eleições municipais, proje-
ta-se uma retração nas verbas de comuni-
cação das prefeituras, seja pela proibição de 
campanhas durante o período eleitoral, seja 
pelas regras de limitação orçamentária, am-
bas baseadas na Lei Eleitoral.

O uso da IA será um grande desafio do cres-
cimento econômico, seja na geração de va-
lor na prestação de serviços, na avaliação 
sobre os impactos na geração de emprego 
e desemprego, bem como na utilização para 
a promoção das marcas e produtos junto ao 
mercado consumidor.

A área corporativa seguirá crescendo com 
investimentos na comunicação ESG, tema 
extremamente prioritário na agenda dos 
CEOs, tanto pelas questões do desequilíbrio 
ambiental e climático, como também pelas 
questões ligadas à pauta da diversidade e 
inclusão e na transparência da governança.

Em 2022 o mercado publicitário movi-
mentou R$ 21,2 bilhões de reais, segundo o 
Cenp-Meios, e deverá atingir R$ 23 bilhões 
neste ano. Segundo Paulo Cesar Ferrari, 
vice-presidente de Marketing da ACISA e 
presidente da Octopus Comunicação, é 
importante ressaltar que, em termos de 
comportamento, as pessoas se relaciona-
rão com a publicidade ainda mais focadas 
em experiência e complementariedade. Ou 
seja, a aceitação de quaisquer novas formas 
de comunicação e acesso à informação de-
pende do real envolvimento com o dia a dia 

Pedro Tourinho Paulo Cesar Ferrari
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Os últimos quatro anos não foram fáceis para a sociedade civil e muito me-
nos para a classe empresarial. O mundo inteiro vivenciou uma pandemia, a 
economia mundial despencou, a inflação disparou e a taxa de desemprego 
alcançou índices surpreendentes. Agora, com o ano de 2023 em contagem 

regressiva, o que podemos esperar do novo ano que já bate em nossa porta? Apesar 
da economia brasileira ainda não ter se recuperado totalmente, alguns especialistas 
preveem um 2024 ainda desafiador, mas com boas chances de superação de grandes 
obstáculos econômicos e políticos.

Para o economista Gustavo Loyola, ainda existem muitas incertezas econômicas por 
conta de alguns fatores internacionais que refletem diretamente no país, como a in-
flação alta dos Estados Unidos, a guerra entre a Rússia e Ucrânia e o conflito entre 
Israel e Hamas, que podem afetar gravemente o fornecimento de petróleo, além da 
desaceleração da economia chinesa. “As tensões geopolíticas mundiais podem bene-
ficiar o Brasil, que está na mira de aportes de investimentos não só para o consumo 
doméstico, como também para a exportação”, destaca o economista.

?
O que

deesperar
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Cenário mundial

Segundo o e-book Cenário Macroeconômico Brasil e Global 2024, da Fun-
dação Dom Cabral, a economia mundial está se recuperando lentamente, 
apresentando um crescimento de 3,5% no segundo trimestre de 2023, com 
uma projeção de crescimento para o final deste ano na ordem de 3%. A Zona 

do Euro continua em desaceleração, registrando um crescimento de 0,5% no mes-
mo trimestre. Os Estados Unidos cresceram 2,5% no mesmo período e o Brasil se 
destacou com um crescimento de 2,9% em 2022 e apresenta uma projeção pró-
xima de 3%.

No contexto das economias avançadas, a desaceleração ocorre pelo impacto da 
inflação global, que já vinha em alta na retomada da economia pós-pandemia, im-
pulsionada pelos efeitos da guerra da Ucrânia. Além disso, as tensões globais que 
persistem há algum tempo, como aquelas relacionadas ao Mar do Sul da China e 
Taiwan, bem como as crescentes tensões comerciais entre os Estados Unidos e a 
China, e mais recentemente o conflito entre Israel e o Hamas, estão contribuindo 
para essa desaceleração.

No cenário atual, vimos que os impactos sobre a economia chinesa têm sido sig-
nificativos, quer pela queda das exportações - resultante da desaceleração eco-
nômica global -, quer pela deflação incidente, além da queda de investimentos 
diretos. Depois de duas décadas de crescimento superior a 10% ao ano, de 1991 
a 2010, a China reduziu seu ritmo de crescimento na década passada e registrou 
um aumento de 2,9% em 2022, com projeções em torno de 5% ao ano para 2023.

Tudo isso revela que o crescimento da China provavelmente não se repetirá em 
padrões anteriormente registrados nas últimas décadas. É possível que fique em 
torno de 5% a.a., o que pode impactar a economia brasileira. Das exportações cen-
tradas nas commodities de alimentos e metais, mais de um quarto se destina à 
China. Todavia, mesmo com crescimento mais baixo, é preciso considerar que a 
renda per capita da China tem crescido e se apresenta 40% maior que a do Brasil. 
Isso representa forte demanda por alimentos e gera oportunidades para o país. 

Produto Interno Bruto

O ano de 2023 deverá apresentar um crescimento total do PIB de 2,6% e 
segundo Gustavo Loyola, até 2028, a previsão é um crescimento discreto. 
Para 2024, é chegar a 1,9% e 2,1% no ano seguinte e, em 2028, 2,4%. Em 
2022, a economia registrou uma expansão de 2,9%, segundo dados do 

Instituto Brasileiro de Geografia e Estatística (IBGE).

A inflação deverá fechar este ano na casa de 4,6% e em 3,8% em 2024 e a taxa Selic 
em 11,75%. “Para o próximo ano, o cenário ainda é incerto e a projeção é chegar em 
9,25% com redução gradativa até alcançar 7,75% em 2028”, explica o economista.

Outro problema que deve impactar as previsões econômicas para o próximo ano é 
a dívida bruta do país, que voltou a crescer de forma acelerada e para que ela seja 
freada é necessária uma reforma fiscal para a contenção da tendência do gasto 
público no Brasil.

“A Reforma Trabalhista contribuiu com a produtividade no Brasil e a Reforma Tribu-
tária poderá trazer acréscimo adicional no crescimento econômico para os próxi-
mos anos, apesar de onerar mais o setor de serviços e ajudar no produtivo”, destaca  
Gustavo Loyola.



Pedro Mattos
Diretor-geral da Coop

Os varejistas brasileiros ainda vão lutar 
muito até que os efeitos do ciclo de 
alívio monetário chegue, finalmente, 
ao consumo das famílias. O elevado 
número de famílias endividadas, as-
sociado à taxa de juros elevada tem 
transferido para o setor financeiro, uma 
parte importante da renda que deveria 
alimentar o consumo. Além da queda 
das taxas, o programa de renegociação 
de dívidas precisa aliviar o fardo dos 
consumidores endividados, para que o 
consumo seja, então, beneficiado pela 
renda disponível. O otimismo para 2024 
depende, fundamentalmente, do su-
cesso dessas medidas que, por sua vez, 
depende dos sinais de responsabilida-
de fiscal que o governo venha a emitir. 
Fora essas questões de ordem macro-
econômica, o mercado de varejo em 
2024 será altamente influenciado pelas 
tendências de consumo e comporta-
mento do cliente e pela capacidade de 
personalização da experiência do clien-
te que o varejista desenvolver. A cola-
boração na cadeia de 
abastecimento e 
busca pela sus-
tentabi l idade 
também serão 
fundamentais. 

Beto Moreira
Presidente do Sindicato das Empresas de Hospedagem e Alimentação 
do Grande ABC (Sehal - único representante legal na Região)

A nossa expectativa para 2024 é o crescimento do setor na Região, que já se consolidou 
como polo gastronômico, com destaque para Santo André. A cidade tem recebido diver-
sos investimentos na área, desde grandes estabelecimentos a redes próprias e peque-
nos negócios. De olho nessa demanda, fizemos uma parceria com a Prefeitura de Santo 
André, o que tem ajudado a qualificar ainda mais o segmento para aqueles que estão 
vindo pra cá e para os que estão estabelecidos. Sabemos que a mão de obra capacitada 

sempre foi um gargalo para os empresários e concluímos neste ano cur-
sos especializados gratuitos e com insumos cedidos pelo Sehal. No 

ano que vem, vamos retornar com novas turmas e temas, sempre 
visando o apoio e desenvolvimento para o setor na nossa Região. 

João Luis Álvares de Moura
Diretor do Grupo Savol

O mercado de automóveis e de comerciais leves deverá ter um incremento no próximo 
ano. Em 2023, a previsão é fechar com um volume de aproximadamente 2,1 milhões de 
automóveis, que já é um incremento sobre os 1,970 do ano anterior. Esse crescimento 
ocorre devido a maior disponibilidade de produtos e também por ter sido normalizado 
o problema de falta de componentes, como foi o caso do chips que ocorreu ainda no 
começo deste ano. A redução na taxa de juros também permite que os veículos tenham 
melhor venda devido à menor restrição de crédito. Os veículos elétricos e híbridos na-
cionais deverão ter um melhor volume de vendas, porém ainda de for-
ma tímida. Já o mercado de usados e seminovos representa quase 8 
vezes o volume de novos e deverá continuar aquecido pela maior 
facilidade de crédito, bem como a redução da taxa de juros. De 
forma geral estou vendo um ano positivo em 2024.

Marcus Santaguita
Presidente do Grupo Motiró, da Construtora Jacy e do 
Conselho Deliberativo da Associação dos Construtores, 
Imobiliárias e Administradoras do Grande ABC (Acigabc).

Nós do ramo imobiliário enxergamos 2024 como um ano muito promissor! Nosso setor 
é muito influenciado pela oferta de crédito e com a queda da Selic, teremos taxas mais 
acessíveis, permitindo que um número maior de famílias tenham acesso ao financiamen-
to da tão sonhada casa própria. Além disso, taxas de juros menores tornam nosso setor 
mais atrativo para investimentos nacionais e internacionais, gerando empregos, riqueza e 

arrecadação de impostos. A única coisa que esperamos é que seja re-
vertido o veto do presidente Luiz Inácio Lula da Silva em relação à 

desoneração para o nosso setor.

Glauco Pinheiro da Cruz
Presidente do Conselho de Administração do Sicoob União Sudeste

Neste ano, cresceu o índice de endividamento e de inadimplência e isso comprometeu 
a renda familiar e o consumo. Acredito que 2024 ainda será um ano difícil em razão das 
guerras, mas a economia brasileira tende a dar sinais de crescimento, 
caso a taxa de juros continue com previsão de queda. Quanto ao 
segmento das cooperativas de crédito, estamos com boas pers-
pectivas para o próximo ano, haja vista que crescemos em número 
de associados e de pontos de atendimento. 

Fábio Oliveira
Superintendente do 
Grand Plaza Shopping

Estamos muito otimistas com a ex-
pectativa de aumento de 12% nas 
vendas de Natal. Isso demonstra 
a confiança dos clientes no Grand 
Plaza e no nosso trabalho para ofe-
recer a melhor experiência de com-
pra e lazer. Para 2024, a projeção é 
positiva. O Grand Plaza está prati-
camente com 100% de ocupação 
de lojas, o que mostra a força do 
varejo na região. Além disso, temos 
alguns projetos em estudo, que 
devem incrementar ainda mais o 
mix do shopping, sempre visando o 
conforto, conveniência e as melho-
res opções de en-
tretenimento 
aos nossos 
clientes.

Análises setoriais
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VISITE NOSSA AGÊNCIA: 

SICOOB SANTO ANDRÉ
Av. Dom Pedro II, 394 

 Bairro Jardim

Tel.:  4992-7777

https://www.sicoob.com.br/web/maisqueumaescolha
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Fundo de 
impacto social 
para pequenos 
negócios

Como forma de ajudar o aces-
so dos pequenos empreen-
dedores a crédito facilitado, a 
ACISA firmou parceria com o 

Estímulo, considerado o maior fundo 
de impacto do Brasil, feito de empre-
endedor para empreendedor. Desde 
2020, ele já acelerou a jornada de 
crescimento de mais de 3 mil peque-
nos negócios.

Por meio da parceria, os pequenos 
empreendedores têm a oportunidade 
de crédito facilitado com as menores 
taxas do mercado (a partir de 1,39% 
ao mês), capacitação personalizada e 
acesso a uma vasta rede de conexão 
com parceiros e investidores. 

O processo é todo online, rápido, fácil 
e sem burocracia. Basta fazer o pedi-
do de apoio em oferta.estimulo2020.
org/acisa-santo-andre ou lendo o QR 
Code e, se for aprovado, o dinheiro é 
liberado para a conta corrente em até 
3 dias. Outra vantagem é que não há 
exigência de garantia, tem carência 
de 3 meses para começar a pagar e o 
parcelamento pode ser feito em até 21 
parcelas fixas.

Para ser elegível ao financiamento, o 
empreendedor precisa ter inscrição no 
CNPJ há dois anos, faturamento maior 
que R$ 10 mil, bom histórico de crédito 
e pagamento de contas em dia. 

Lendo o QR 
Code é possível 
simular o valor 
da parcela e sa-
ber mais sobre o 
Estímulo. 

A fim de contribuir com os em-
preendedores para que façam 
contratações de pessoas de for-
ma assertiva e de acordo com o 

perfil de sua vaga, a ACISA firmou parceria 
com a Dynami Atitude Assertiva.

Por meio dela, os recrutadores têm aces-
so ao Programa +Empregabilidade, uma 
solução inteligente e rápida para con-
tratações e com a identificação de perfil 
comportamental. Essa plataforma tam-
bém contribui com quem procura uma 
oportunidade de emprego ou recoloca-
ção no mercado de trabalho.

De acordo com Marcio Moroni, idealizador 
do Programa +Empregabilidade, a plata-
forma permite que no banco de talentos 
sejam acrescentadas as hard skills (com-
petências técnicas) e também as soft skills 
(habilidades pessoais) dos candidatos. 

“Por meio do uso da inteligência artifi-
cial, o recrutador terá um material rico 
de informações sobre os conhecimentos 
técnicos e as habilidades pessoais do 
candidato para o desempenho de algu-
mas funções, bem como o seu perfil de 
engajamento, disciplina, pontualidade, 
dentre outros quesitos”, explica Marcio 
Moroni.

“Este é mais um serviço que a ACISA co-
loca à disposição de seus associados e 
que, com certeza, trará excelentes be-
nefícios, como a redução de custos com 
recrutamento e seleção, maior celerida-
de e assertividade na hora da contrata-
ção”, completa o presidente, Pedro Cia 
Junior. 

Mais informações podem ser obtidas pelo 
telefone (11) 2199-1645 ou no link: mai-
sempregabilidade.vagas.solides.com.br.

+EMPREGABILIDADE  
agiliza contratações 
de pessoas





Processos de 
gestão é foco de 
consultoria 

D esde 2016, a ACISA participa da 
Consultoria Estratégica de Negó-
cios realizada pelos estudantes 
do curso de Administração da 

Strong Business School, sob a coordena-
ção do professor Valmir Conde. A atividade 
tem como finalidade auxiliar as empresas 
a aperfeiçoarem a sua performance empre-
sarial.

Como estratégia de melhorias contínuas 
de gestão, esta é a sexta vez que a ACISA 
solicita a consultoria dos alunos da Strong. 
Inicialmente, foram apresentadas as dores 
que geraram a necessidade para o aprimo-
ramento da estrutura organizacional con-
templando as áreas administrativa, finan-
ceira, de recursos humanos, de marketing 
e comercial, além do Escritório da Jucesp.

Concomitantemente, foram elencadas as 
ações para o desenvolvimento de novos 
produtos e serviços, como o desenvolvi-
mento da Academia de Negócios e Inova-
ções que contempla cursos, palestras e lives 

com conteúdo relevante para a capacitação 
dos associados, a promoção de encontros e 
de rodadas de negócios, além de apoio na 
transformação digital da entidade. 

Neste ano, os alunos também trabalha-
ram a adequação da ACISA nos conceitos 
de ESG, a divulgação dos novos espaços 
do Centro de Capacitação & Negócios, 
bem como a locação de áreas para eventos 
corporativos e de coworking e um plane-
jamento agressivo de ações de marketing. 

Após o trabalho in loco, as dificuldades das 
áreas foram transformadas em pilares es-
tratégicos, com exposição de gráficos de 
iniciativas de organização do trabalho e de 
melhoria operacional, além de implanta-
ção de ferramentas e metodologias. Todo 
o conteúdo mapeado e as sugestões foram 
disponibilizados em um book of analysis 
and recommendations para a diretoria e 
superintendência. A partir de agora, os 
gestores de cada área estão avaliando to-
das as propostas e sugestões para que a 
sua implementação ocorra o mais breve 
possível.

Os associados interessados em participar 
da consultoria da Strong Business School  
devem entrar em contato pelo e-mail  
superintendente@acisa.com.br.

Novo gerente do 
Sebrae visita a 
ACISA

O presidente da ACISA, Pedro Cia Ju-
nior, recebeu recentemente a visita 
do novo gerente regional ABCD do 
Sebrae-SP, Vinícius Nóbrega, e do 

gestor de Políticas Públicas, José Roberto Ro-
drigues Silva. 

Além de conhecerem as instalações do 
CCN, os visitantes também verificaram in 
loco todos os serviços e produtos dispo-
nibilizados aos empreendedores. “Há vá-
rios anos, a ACISA e o Sebrae-SP mantém 
uma importante parceria na área de cur-
sos de capacitação voltados não só para 
os associados, como também para os seus 
colaboradores. Trata-se de um serviço de 
grande valia para os empreendedores”, 
destaca Pedro Cia Junior.

GESTÃO

Professor Valmir Conde 
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José Roberto Rodrigues Silva, Pedro Cia Junior e Vinícius Nóbrega
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Agendamento e Dúvidas:
ccn@acisa.com.br
      (11) 2199-1620

Segunda a Sexta:
Período 4h manhã ou tarde

Sábado:
Período integral de 5h

R$ 160,00

R$ 190,00

R$ 190,00

CAPACIDADE:

8 pessoas
CAPACIDADE: CAPACIDADE:

20 pessoas
R$ 720,00

R$ 800,00

R$ 800,00

Segunda a Sexta:
Período 4h noturno

16 pessoas
R$ 360,00

R$ 440,00

R$ 440,00

Nosso novo espaço 
tecnológico, possui 580m2 
de área construída. São 
dois andares com 
acessibilidade, com 
auditório para 50 pessoas, 
salas de treinamento 
equipadas com telão de 
alta definição e mesas, 6 
salas colaborativas 
(coworking) sendo duas 
com Smart TV para 
apresentações, sala de 
reunião com sistema de 
projeção, estrutura para 
impressão além da área de 
descanso e lazer.

Centro de
Capacitação
& Negócios

Para mais
informações, 
leia QR Code

VALORES VÁLIDOS PARA ASSOCIADOS

Sala de
Reunião
Piso 2 • Coworking 4 e 5

Coworking
Salas 1, 2, 3 e 6

Auditório

Salas de treinamento

• R$ 50,00 / hora
• R$ 45,00 / hora - Acima de 3 horas

Sobre o espaço

Segunda a Sexta
Período de 4 horas:
•   R$ 640,00 - Manhã ou tarde
•   R$ 740,00 - Noturno
•   R$ 800,00 - Integral (8h às 18h)

Sábado - Período
integral de 5 horas
•   R$ 1.000,00

• R$ 800,00 - Quinzenal 
• R$ 1.400,00 - Mensal

• R$ 30,00 / hora
• R$ 25,00 / hora

Acima de 4 horas

https://api.whatsapp.com/send?1=pt_BR&phone=55112199-1620
mailto:ccn%40acisa.com.br?subject=
http://acisa.com.br/locacaodesalas
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CCN completa 
um ano de 
atividades

Projetado para atender à classe 
empreendedora e empresarial do 
Grande ABC, o Centro de Capaci-
tação & Negócios da ACISA com-

pletou no mês de novembro um ano de 
intensas atividades.

Localizado no prédio anexo ao estacio-
namento, o espaço possui 580 metros 
quadrados de área construída, dois anda-
res, acessados por elevador, um auditório 
para até 60 pessoas, área colaborativa 
(coworking) com sete salas para locação, 
dois espaços para treinamento com me-
sas, copa, área de apoio com impressora e 
outra para descanso. 

O CCN está equipado com moderna infra-
estrutura, telões de alta definição e smart 
TV para apresentações e internet de alta 
velocidade. “Nosso coworking foi criado 
sob medida para aqueles profissionais 
que, durante a pandemia, passaram a tra-
balhar em casa, mas que hoje necessitam 
de uma sala para receber um cliente ou 
fazer uma reunião. É mais um serviço ofe-
recido com excelente custo x benefício, o 

qual também disponibiliza endereço comer-
cial e serviço de recepção para atendimento 
de ligações e anotação de recados para os lo-
catários”, explica Pedro Cia Junior.

Nesse primeiro ano, o local já sediou quatro 
edições do Café com networking, dois ACISA-
Cast, 22 palestras e cursos, além de capacita-
ção com os jovens do ABC Aprendiz – Centro 
Social de Educação para o Trabalho e confra-
ternização dos Núcleos de Jovens Empreen-
dedores e de Mulheres Empreendedoras e 

dos diretores e colaboradores da entidade por 
conta do aniversário de 85 anos.

O Centro de Capacitação e Negócios faz parte 
da segunda etapa do processo de retrofit da 
ACISA. A primeira foi a inauguração do Espaço 
Empresarial Antonio Carlos Girelli, localizado no 
andar térreo da entidade e que centraliza todo o 
atendimento de importantes serviços do Escri-
tório Regional da Junta Comercial de São Paulo 
(Jucesp), a emissão dos Certificados de Origem 
e Digital e a Academia de Negócios e Inovação. 



ACISA apoia 
Prêmio de 
Gestão

A ACISA é apoiadora frequente de 
iniciativas que valorizam o em-
preendedorismo e, como forma 
de reforçar essa missão, foi uma 

das grandes parceiras do Prêmio Santo 
André Excelência em Gestão. A soleni-
dade de entrega dos certificados às em-
presas ganhadoras foi realizada no dia 30 
de novembro e a entidade associativa foi 
representada no palco pelo vice-presi-
dente de Tecnologia e Sistemas, Eduardo 
Gobatti, e pelo consultor comercial, Klé-
ber Brambilla, que apresentou os serviços 
voltados para a classe empresarial.

O Prêmio Santo André Excelência em 
Gestão foi criado com o objetivo de esti-
mular o empreendedorismo e valorizar a 
parceria do poder público com a iniciativa 
privada, além de incentivar o empreen-
dedor andreense a melhorar os níveis de 
competitividade da empresa, dando a ele 
a oportunidade de parar, refletir e conhe-
cer a sua empresa e o seu perfil de gestão.

A participação é gratuita e condicionada 
ao preenchimento de um questionário de 
gestão em que o empreendedor recebe 
gratuitamente um diagnóstico detalhado 
de sua atividade, sabendo exatamente os 
pontos que ele necessita melhorar. 

Kléber Brambilla e os diretores,  
Paulo Roberto Machado e Glauco Pinheiro da Cruz

Eduardo Gobatti aproveitou a ocasião  
para parabenizar todos os gestores  

contemplados com o prêmio

Rodada para 
geração de 
negócios

Para comemorar um ano do Centro de 
Capacitação & Negócios da ACISA e fo-
mentar novos negócios entre os em-
preendedores, no último dia 9 de no-

vembro, aconteceu uma rodada de negócios 
com mais de 50 participantes. Sob a mediação 
do diretor Daniel Buissa e com o auxílio de um 
sistema eletrônico, cada empreendedor teve 
até dois minutos para apresentar seus produ-
tos e serviços aos demais. 

“Hoje, 50% de 
nossos clientes 
são frutos de in-
dicações. Por isso, 
criar novas conexões 
é fundamental para o sucesso de nossa 
empresa”, destaca Rodrigo Geraldini, res-
ponsável da área comercial da Trasteve-
re Cidadania Italiana.

Antes de iniciar o evento, o palestrante, ator e escritor, 
Fernando Oliveira, fez um rápido stand-up destacando 

a importância de uma boa comunicação. 

A coach finan-
ceira Elaine Silvia 

Pasquini já partici-
pou de alguns cur-

sos ministrados na associação. “É a 
primeira vez que me inscrevo em um 
rodada de negócios da ACISA e fiquei 
bastante satisfeita, haja vista que a 
minha área de consultoria vai ao en-
contro das necessidades de muitos 
microempreendedores”.

Os advogados 
especializados 

em Direito Em-
presarial, Paulo 

Pereira e Sandra  
Sudatti, participaram pela segunda 
vez da rodada de negócios da ACISA. 
“Este tipo de evento é muito bom para 
fazer networking, para conhecer outros 
empresários e para prospectar novos 
clientes”.

Beatriz Garcia, 
da Next Academy, 

esteve em busca de 
novas parcerias. “Meu segmento é volta-
do para o B2B e as rodadas de negócios 
ajudam na aproximação com outros em-
preendedores”.



PopRuaJud 
tem apoio da 
ACISA

A ACISA foi uma das apoiado-
ras do mutirão PopRuaJud 
Santo André, realizado na 
Praça da Carmo, entre os 

dias 17 e 19 de outubro, fruto de uma 
parceria entre a Prefeitura de Santo 
André, Tribunal Regional Federal da 3ª 
Região (TRF-3) e a 26ª Subseção Judi-
ciária do Estado de São Paulo.

Os serviços disponibilizados para 
as pessoas em situação de rua in-
cluíram distribuição de refeição, 
frutas, suco e água, kits de higiene 
bucal, oportunidade de emprego, 
testagem rápida de HIV, sífilis, he-
patites e Covid-19, orientação so-
bre álcool e drogas, corte de cabe-
lo, emissão de documentos, defesa 
em processos criminais, orienta-
ção a imigrantes, entre outros.

“Este movimento foi proposto pelo 
Conselho Nacional de Justiça e já 
realizamos quase duas dezenas 
desses encontros. Pode parecer 
pouco, mas pra quem acompanha 
e sabe da dificuldade que é orga-
nizar um evento desses, entende 
a importância da ação”, afirmou o 
vice-presidente do TRF-3, desem-
bargador Antonio Carlos Cedenho.

Durante o evento, a equipe da 
ACISA realizou mais de 100 aten-
dimentos, sendo 70 referentes a 
consultas de CPF; 15 sobre esclare-
cimentos a respeito da Faculdade 
do Comércio, que a entidade man-
tém em parceria com a Federação 
das Associações Comerciais do 
Estado de São Paulo (Facesp), além 
de outros atendimentos sobre os 
serviços que a associação comer-
cial disponibiliza aos empreende-
dores da região do Grande ABC.
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Santo André 
premiada

No último dia 12 de novembro, a cidade 
de Santo André ganhou a etapa es-
tadual do prêmio Band Cidades Exce-
lentes na categoria sustentabilidade. 

Promovida pelo Grupo Bandeirantes de Co-
municação em parceria com o Instituto Aqui-
la, a premiação visa incentivar, reconhecer e 
valorizar as boas práticas de gestão pública.

O prêmio é um reconhecimento a diversas ini-
ciativas da Prefeitura de Santo André voltadas 
à preservação do meio ambiente, alinhadas a 
ações de desenvolvimento sustentável e inclu-
são social. “Além de sermos uma cidade inteli-
gente, somos também uma cidade sustentável. 
Para nós, o melhor prêmio é a melhoria da qua-
lidade de vida dos moradores de Santo André”, 
afirmou o prefeito Paulo Serra.

Entre as iniciativas estão o Moeda Verde promo-
vido pelo Fundo Social de Solidariedade e pelo 
Semasa (Serviço Municipal de Saneamento Am-
biental de Santo André); o projeto de instalação 
do complexo de usinas fotovoltaicas, realizado 
pela Secretaria de Infraestrutura e Serviços 
Urbanos; o programa Moeda Pet, que troca re-
cicláveis por rações para cães e gatos e o pro-

grama Ponto Limpo, que combate o descarte 
irregular de resíduos. 

A cidade de Santo André também participou no 
início do mês de novembro do Smart City Expo 
World Congress, uma feira internacional de ci-
dades inteligentes, realizada em Barcelona, na 
Espanha. No primeiro dia do evento, um dos 
palestrantes foi o prefeito Paulo Serra, que apre-
sentou diversas ações inovadores de gestão 
adotadas na cidade. 

O prefeito falou sobre o trabalho conduzido 
em Santo André para que o município se torne 
mais digital a cada dia e o investimento na IoT 
(Internet das Coisas). O painel tinha como tema 
“Melhorando a vida urbana por meio da IoT”, que 
almeja transformar as cidades, oferecendo um 
imenso potencial para enfrentar os desafios ur-
banos emergentes. 

Durante a palestra, o prefeito passou pelas di-
versas ações realizadas em Santo André como a 
instalação de fibra ótica da cidade, os pontos de 
wi-fi livre, as câmeras de monitoramento tantos 
externas, quanto em equipamentos públicos, as 
estações meteorológicas, bocas de lobo inteli-
gentes, os 70% de cobertura de iluminação em 
LED, toda a frota de transporte público monito-
rada por GPS, tecnologia 5G, semáforos inteli-
gentes e mais uma gama de atividades.
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http://poupançapremiadasicredi.com.br


O canal de atendimento da ACISA mudou!
O nosso novo número é

(11) 2199-1620

ACISA Informa
Aqui você é atendido de  forma rápida e eficiente!

IMPORTANTE
COMUNICADO

(11) 2199-1611

Nosso canal de notícias, informativos e 
novidades volta ser o número

• Adriane Teixeira da Costa
• Aircom Peças e Serviços 
• Alessandra Roberta de Moraes
• Alfa Prestação de Serviços 
• Amanda Locatelli Binhardi Apoio Adm. 
• Angelina Luzia Cruz 
• ATR Engenharia Mecânica 
• Bazar e Papelaria Lessan 
• Bianca Cristine Ribeiro Ferreira
• C de Lima Vistoria Veicular
• Carolina Vieira Piedade Padoveze
• CBFA - Comercial Brasileira de Ferro e Aço 
• Condefer Comércio e Ind. de Ferros 
• Conjunto Residencial Sol de Verão
• Costaverde Gestão de Bens Próprios e Particip.
• D V dos Santos - Serviços de Treinamento
• Diagrama Business Centro de Negócios 
• Diamnate Eventos e Consultoria 
• Efraim Soluções 
• Eliete Aparecida da Silva
• Emplaflex Embalagens Plásticas Flexíveis 
• Fernanda Moura Mendes
• Focus Inteligência Imobiliária 
• Ibresp - Instituto Brasileiro de Educação
• Ida Tofani Faqueiro
• Injetaq Indústria e Comércio 
• Instituto Laviez Formação em Desenvolvimento
• J.M.R  da Rocha Maketing Direto
• Jet-Crazy Comercial 
• José Vitor Sousa Santos 
• Kafnet Soluções em Tecnologia
• Knup Importação e Exportação 
• Leoni Alimentos 

• Luciane Silvia Goes
• Lúcio Imóveis 
• Luiz Carlos Gonsalez Representação 
• Manoel Assunção da Silva 
• Maria Cristina Pereira Sarti 
• Maria Imaculada Santos da Silva 
• Marlene Leite de Almeida Dal Belo
• MBrasil Incorporadora e Construtora 
• MCL Equipamentos de Aluguel 
• Megh Indústria e Comércio 
• Mendonça de Sousa Comercial 
• MJC Construtora, Incorp. e Participações
• Neon Intermediadora de Imóveis 
• Nova Santa Vitória Imóveis e Administração 
• Pedro Gimenes Martins Junior
• Pissinato Merchan Serviços de Mercha
• Plenitude Suplementos e Serviços
• Rifer Plásticos para Construção 
• RR Martins Consultoria Imobiliária 
• Rudder Consultoria 
• Santa Rita Comércio de Artefatos Metálicos 
• Serrão & Costa Serviços Médicos 
• SF Sasaki Eventos
• Solometal Produtos Siderúrgicos 
• Sudatti e Pereira – Advogados
• Ted Imp. Com e Repr. de Metais 
• Terracor Indústria e Comércio 
• Transmimo
• Unisandra Serviços Administrativos 
• Vaz Dama Cursos Profissionalizantes 
• Viralcool Açúcar e Álcool  
• We Can Br - Trabalho Temporário 
• Wellington Bruno Barbosa Lobo de Novaes

Associe-se e conheça nosso Clube de Vantagens, 
ligando para 2199.1600 ou WhatsApp 2199-1620

É com grande satisfação que apresentamos 
os mais novos associados: 

Aqui você encontra produtos, serviços, 
capacitação, networking, rodadas de 
negócios, espaço corporativo para eventos, 
planos de divulgação, representatividade 
e soluções para seu negócio!

CONSULTAS
E NEGATIVAÇÕES

CCN - CENTRO DE 
CAPACITAÇÃO E NEGÓCIOS
Ambiente perfeito para o empreendedor

JUNTA COMERCIAL
Seu documento em 24 horas

CERTIFICADO DIGITAL
Por vídeo conferência e presencial

ACADEMIA DE NEGÓCIOS E INOVAÇÃO
Cursos, Palestras e Treinamentos

FACULDADE DO COMÉRCIO
Graduação e Pós Graduação

CLUBE DE DESCONTOS
E VANTAGENS

DEPARTAMENTO
DE COBRANÇA

AÇÕES JUDICIAIS COLETIVAS

CERTIFICADO DE ORIGEM

CONSULTORIA LGPD

NÚCLEOS EMPREENDER

11 2199-1620

Associe-se!
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• COMPRA

     • VENDA

          • LOCAÇÃO

               • ADMINISTRAÇÃO

tel:21991600
https://api.whatsapp.com/send?1=pt_BR&phone=551121991620
https://acisa.com.br/cobranca/
https://acisa.com.br/locacaodesalas/
https://acisa.com.br/consultas/
https://acisa.com.br/jucesp/
https://acisa.com.br/certificadodigital/
https://acisa.com.br/certificadodeorigem/
https://acisa.com.br/
https://acisa.com.br/clubedevantagens/
https://acisa.com.br/empreender/
https://api.whatsapp.com/send?1=pt_BR&phone=551121991611&text=Gostaria%20de%20mais%20informações%20sobre%20ações%20judiciais
https://acisa.com.br/academiadenegocioseinovacao/
https://www.facebook.com/acisa/
https://www.instagram.com/acisasa/
https://www.youtube.com/ACISASA
https://api.whatsapp.com/send?1=pt_BR&phone=551121991620
https://www.linkedin.com/company/acisasa/
https://acisa.com.br/fac-sp/
https://acisa.com.br/consultorialgpd/
https://panteraimoveis.com.br


• COMPRA

     • VENDA

          • LOCAÇÃO

               • ADMINISTRAÇÃO

https://panteraimoveis.com.br


* CONSULTE CONDIÇÕES

A MAIOR LOJA DE 
MATERIAIS PARA 

CONSTRUÇÃO DO BRASIL

* CONSULTE CONDIÇÕES

A MAIOR LOJA DE 
MATERIAIS PARA 

CONSTRUÇÃO DO BRASIL

https://www.copafer.com.br/
https://www.copafer.com.br/

	Fidelização
	Empreendedorismo
	fique por dentro
	Tendências
	capa
	Parcerias
	GESTÃO
	Geração de Negócios
	Sua cidadE
	espaço do associado

	Botão 8: 


